
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Ihre Vorteile auf einen Blick: 
• Profitieren Sie vom CRM als 

kompetenten und zuverlässigen 
Anbieter reisemedizinscher 
Information. 

• Nutzen Sie die Gelegenheit, persönlich 
Kontakt zu Ihrer passgenauen 
Zielgruppe aufzunehmen. 

• Über Online- und Video-on-Demand-
Seminare können Sie Ihre 
Informationen weit über den Kreis der 
Präsenzteilnehmer hinaus verbreiten. 

• Über unsere Online-Lern-Plattform für 
alle Teilnehmer (Präsenz und Online) 
sind Sie das ganze Jahr sichtbar. 

 

Das CRM Centrum für Reisemedizin bietet seit 
über 30 Jahren bundesweit zertifizierte, 
reisemedizinische Fortbildungen für Ärzte, 
Apotheken und medizinisches Fachpersonal an. Im 
vergangenem Jahr 2024 bildete das CRM über 
4.500 Teilnehmer in 50 Veranstaltungen fort.  
 
Der Großteil der Veranstaltungen wird hybrid 
angeboten und ein kleiner Teil ausschließlich 
online. Insgesamt nehmen neben den ca. 1.500 
Präsenzteilnehmern weitere ca. 3.000 Teilnehmer 
online an den Seminaren teil. 
 
Wir bieten Ihnen neben klassischen Präsenz-
Informationsständen auf allen Seminaren auch 
Beilagen in den Seminarmappen an und eine 
individuelle Online-Lern-Einheit, welche allen 
Seminarteilnehmern freigeschaltet wird, in der Sie 
über Ihre Präparate oder Fachinhalte berichten 
können. 
 

Flatrate über alle CRM Seminare 
Buchen Sie mit dem Sponsoring-Paket alle CRM 
Seminaren und eine Online-Präsenz für das 
gesamte Jahr! 

 

Bei uns sitzen Ihre Kunden – 
Präsentation Ihrer Produkte  
im Umfeld der CRM Seminare 

Online-Lern-Einheit 

Beilagen 
in den Seminarräumen 
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1. Leistungen und Preise im Rahmen der CRM Fortbildungsseminare 
 

1.1 Sponsoring-Paket  
(Infostand inkl. Online-Präsenz) 
 
beinhaltet Informationsstände auf allen 
verfügbaren Präsenz-Seminaren* des CRM  
inkl. einer Online-Lerneinheit  
für maximale Reichweite  
*) Forum Reisen und Gesundheit nicht enthalten 

 

Ganzjährig 
4.500 Teilnehmer in Präsenz- und 
Online-Seminaren 

 
16.000,- € / Jahr 

1.2 Online-Lern-Einheit #wissenswert 
 
Bereitstellung eines Micro-Learnings auf der 
Online-Lern-Plattform für alle Teilnehmer 
Inhalt als pptx 
(Bilder/Dokumente/Grafiken/Links/Texte/Videos),  
max. 15 Seiten, 2 Korrekturschleifen, 1 unterjährige 
Aktualisierung 

 

Ganzjährig 
4.500 Teilnehmer in Online-
Seminaren 
 

 
4.750,- € / Jahr 

1.3 Präsenz-Informationsstand bei CRM-
Seminaren* 
 
vor Ort zur Direktansprache der Teilnehmer 
*) Inkl. Strom/Nebenkosten; inkl. 1 Tisch und 2 Stühle 
(ca. 3m²) 

 

Termingebunden (siehe 
Terminliste) 
Bis zu 60 Teilnehmer in Präsenz 
 

 
1.150,- € / Termin 

1.4 Beilage in gedruckte Seminarmappe* 
 
Für die Präsenzteilnehmer aller Seminare wird 
eine Beilage in den Seminarmappen gelegt, 
alternativ ist eine Auslage vor Ort möglich. 
*) Anlieferung durch den Kunden.  
    Bis 25 g, Format. 205 x 275 mm, inkl. 
Konfektionierung,  
    exkl. Druck 

Ganzjährig 
1.500 Teilnehmer in Präsenz 

 
2.985,- € / Jahr 
 
 

 
Die genannten Preise verstehen sich zzgl. der zum Zeitpunkt der Rechnungsstellung gültigen Umsatzsteuer  
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2. Terminübersicht der CRM Fortbildungsseminare* 
 

Datum Seminar Ort 

09.-10.03.2026 (Mo/Di) CRM Basisseminar Block 1 Berlin 

11.-12.06.2026 (Mi/Do) CRM Basisseminar Block 2 Berlin 

14./15.03.2026 (Sa)  CRM Basis- und Aufbau-Refresherseminar  Mannheim 

18.04.2026 (Sa)  CRM Basis-Refresherseminar Düsseldorf 

25.-26.04.2026 (Sa/So) CRM Basisseminar Block 1 München 

09.-10.05.2026 (Sa/So) CRM Basisseminar Block 2 München 

22.06.-23.06.2026 (Mo/Di) CRM Basisseminar Block 1 Düsseldorf 

24.-25.06.2026 (Mi/Do)  CRM Basisseminar Block 2 Düsseldorf 

27./28.06.2026 (Sa/So)  CRM Basis- und Aufbau-Refresherseminar  München 

05./06.09.2026 (Sa/So) CRM Basis- und Aufbau-Refresherseminar Düsseldorf 

21.-22.09.2026 (Mo/Di) CRM Basisseminar Block 1 Mannheim 

23.-24.09.2026 (Mi/Do) CRM Basisseminar Block 2 Mannheim 

03.-04.10.2026 (Mo/Di) CRM Basisseminar Block 1 Düsseldorf 

10.-11.10.2026 (Sa/So)  CRM Basis- und Aufbau-Refresherseminar  Berlin 

17.10.2026 (Sa) CRM Basis-Refresherseminar Mannheim 

19.-20.10.2026 (Mo/Di) CRM Basisseminar Block 1 München 

21.-22.10.2026 (Mi/Do) CRM Basisseminar Block 2 München 

23.-24.10.2026 (Fr/Sa) CRM Aufbauseminar 6 München 

07.-08.11.2026 (Sa/So) CRM Basisseminar Block 2 Düsseldorf 

28.11.2026 (Sa) CRM Basis-Refresherseminar Nürnberg 

12.-13.12.2026 (Sa/So)  CRM Basis- und Aufbau-Refresherseminar  München 

 
*) Bitte beachten Sie, dass an einigen Veranstaltungsorten nur eine begrenzte Anzahl an Informationsständen für 

Ausstellern zur Verfügung steht. Die Plätze werden nach dem Prinzip „first come, first serve“ vergeben.  
Wir empfehlen einen Informationsstand auf den blau markierten Seminaren. Für alle anderen Termine können wir 
keine Reichweite über 25 Teilnehmern in Präsenz garantieren.  

 

3. Liefer- und Zahlungsbedingungen 
Thieme behält sich vor die  Rechnungsstellung aufzuteilen. 50% des Sponsoringbeitrags werden nach erbrachter 
Leistung  zum Stichtag 31.07. abgerechnet und die restlichen 50% zum 31.12. 

 

4. Gültigkeit 
Unser Angebot ist ab Angebotsdatum 8 Wochen gültig. 


